
กฤษณะ หงษ์งาม
(เดียว)

ปราชญา นวแจม่ตระกลู
(โร)่

ต่อพงศ์ แสงจนัทร์
(ต่อ)

สทิธนิันท์ มว้นชาวนา
(ต้า)

ชมพูนุท รตะบุตร
(นุท)

ชอ่งทางของรายได้ 
ค่าบรกิารเชา่เครื�องกําเนิดไฟฟ�า / แบตเตอรี�สาํรอง จดัสง่และ
ติดตั�ง ณ สถานที�ใชง้าน
แพก็เกจรายเดอืน/รายป� สาํหรบัองค์กรที�มคีวามต้องการใชง้าน
ประจาํ

Power Bank เป�นผูใ้หบ้รกิารจดัหาพลังงานไฟฟ�าแบบชั�วคราวและเคลื�อนยา้ยได ้(Mobile) 
เพื�อรองรบัทกุความต้องการใชไ้ฟฟ�า ทั�ง ชั�วคราว ระยะสั�น และเรง่ด่วน การใหบ้รกิารสามารถ
บรหิารจัดการใหส้อดคล้องกับความต้องการจรงิของผู้ใช้งาน โดยไม่จาํเป�นต้องขอมิเตอร์
ชั�วคราว จึงเหมาะสาํหรบักับ งานชั�วคราว งานที�ไม่มีแหล่งจ่ายพลังงาน หรอืงานที�มีความ
ต้องการไฟฟ�านอกเหนอืจากระบบไฟฟ�าภายในอาคาร เพื�อการบรหิารที�ยดืหยุน่และควบคมุได้

วสิยัทัศนแ์ละพนัธกิจ 
วสิยัทัศน์: ทําใหพ้ลังงานไฟฟ�าสะอาดเขา้ถึงไดท้กุที� ทกุเวลา
พนัธกิจ: สรา้งโซลชูนัไฟฟ�าสาํรองที�สะดวก รวดเรว็ และเป�นมติร
ต่อสิ�งแวดล้อม พรอ้มทั�งพฒันาระบบการจองและการสง่มอบที�
เชื�อถือได้

เป�าหมายทางธุรกิจ
ภายใน 1 ป�: สรา้งและทดสอบ MVP กับลกูค้าเป�าหมาย 
ภายใน 3 ป�: ขยายการให้บรกิารครอบคลุมงานอีเวนต์และ
หน่วยงานไฟฟ�าทั�วกรุงเทพ นนทุบร ีสมุทรปราการ
ภายใน 5 ป�: ขยายการให้บรกิารครอบคลุมงานอีเวนต์และ
หน่วยงานไฟฟ�าไปยัง ปทุมธานี ชลบุร ีระยอง

จุดแขง็ / จุดเด่น
Certainty มั�นใจไดว้า่จะมไีฟฟ�าใชอ้ยา่งแนน่อน
Convenience จองใชง้านสะดวก สง่ตรงถึงสถานที�
Clean ไรม้ลพษิทางอากาศ
Calm ไรเ้สยีงรบกวน

กลุ่มเป�าหมาย 
ลูกค้าหลักคือผู้ที�ต้องการไฟฟ�าชั�วคราวหรอืสาํรอง แต่ไม่สามารถ
ขอมเิตอรไ์ดทั้นที เชน่ งานคอนเสริท์, งานวิ�งมาราธอน, งานอีเวนต์
ต่าง ๆ รวมถึง การปฏิบติังานภาคสนามของหนว่ยงานไฟฟ�าที�ต้องการ
ความพรอ้มด้านพลังงาน

แนวทางการดําเนนิงาน 
Q1 ป�แรก: สรา้งต้นแบบ (MVP) และทดลองใชง้านกับลกูค้า
กลุ่มเล็ก
Q2 ป�แรก: เก็บ Feedback และปรบัปรงุระบบจองออนไลน์
Q3–Q4 ป�แรก: เป�ดตัวบรกิารเชงิพาณิชย์
ป�ที� 3: ขยายจาํนวนเครื�องและทีมบรกิารครอบคลมุงานขนาดใหญ่
ป�ที� 5: รว่มมือกับพันธมิตรเชิงกลยุทธ์ (เช่น บรษัิทจัดงาน
คอนเสิรต์, หน่วยงานรฐั) เพื�อขยายตลาด

เกี�ยวกับสนิค้า / บรกิาร  
Team Power Bank


